Просим Вас внимательно просмотреть каждый пункт Опросного листа и дать по возможности развернутый ответ на каждый пункт. 
Только полностью отвеченный Опросник будет принят к дальнейшему рассмотрению.
Опросный лист для предварительного определения квалификации потенциального покупателя
	1. Юридическое название Вашей компании, страна регистрации, юридический адрес:
Контактная инфо: факс, тел. Эл.почта
	

	2. Какова деятельность Вашей компании. Опыт, возраст, годовой финансовый оборот за последний отчетный период.

	

	3. Цель приобретения серы:
А. Для перепродажи

Б. Для собственного потребления


	

	4. Имеет ли Ваша компания опыт в сфере продажи и транспортировки и перевалки серы (или других нефтепродуктов)? Если ответ «ДА», пожалуйста укажите тип\ы продукта\ов и объемы транспортировки\перевалки

 за последний отчетный год. 
	

	5. Если ответ «Да» на вопрос №4 в плане купли\продаж, пожалуйста, укажите:

А. Рынки, в которых Вы работали:
Б. Количество потребителей, с которыми работали:
В. Годовой объем продаж в метрических тоннах за последний финансовый год: 


	

	6. Необходимый объем и тип серы, период поставок, наименование рынка

	

	7. Название конечного потребителя\завода на русском/англ. Языках и Китайском яз., (китайский, если продукт предназначен для Китая).

	

	8. Местонахождение (адрес) конечного потребителя/завода: страна, провинция\город, на русском/англ. Языках и Китайском яз., (китайский, если продукт предназначен для Китая).
	

	9. Для производства чего будет использоваться сера? Ежегодный объем производства, ежегодный объем потребления серы с ежемесячной разбивкой.
	

	10. Кто поставляет серу на завод на настоящий момент?
	


Конец опросного листа
